
MEERX Einkaufsfinanzierung 

Reserven schonen
Liquidität schöpfen



gg Zahlungsziele und Lieferantenverbind-	
lichkeiten optimieren

gg die Wirtschaftlichkeit steigern und signifikante 
Kostensenkungen erzielen 

MEERX Einkaufsfinanzierung via Handelsplattform

Verlängertes Zahlungsziel von bis zu 120 Tagen

Dadurch: Liquiditätsschöpfung in Höhe von bis zu 33% des Jahres-	
beschaffungsvolumens (im Modell Einkaufsfinanzierung)

Zahlungskondititonen mit Lieferanten werden optimiert; schnelle 
Zahlung durch MEERX ermöglicht Skonto g nutzt Besteller zur 
„Refinanzierung“ des MEERX-Handelsaufschlages

„Verbindlichkeiten aus Lieferungen & Leistungen“ anstatt „Verbind-
lichkeiten ggü. Kreditinstituten“ g positiv für das Rating Besteller 

In Summe kostengünstige Alternative zur Bankenfinanzierung

MEERX Einkaufsfinanzierung

Vorteile für den Kunden

Schnelle Zahlung innerhalb weniger Arbeitstage

niedriges Risiko aufgrund schneller Zahlung

sehr kostengünstige Möglichkeit für den Lieferanten, einen schnellen 
Ausgleich seiner Forderungen zu erzielen

Vorteile für den Lieferanten!!

u Analyse beauftragen g v Optimierungskonzept evaluieren g 			 
w Einsparungspotenziale erkennen g x Maßnahmen implementieren

MEERX ist als Generalunternehmer oder als technischer Dienstleister tätig.

gg auf Wunsch: Rechnungsprozesse auto-	
matisieren, digital überwachen und weiteres 
Geld sparen

gg Einkaufskontingente poolen (Einkaufsgemein-
schaft) und die Beschaffung deutlich 	
vergünstigen
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„Die Möglichkeit, mittels Einkaufsbündelung 
und Marktkonsolidierung, kurzfristig Liquidi-
tät zu schöpfen und gleichzeitig volle Versor-
gungssicherheit zu haben, ist ein Riesenvorteil 
gegenüber dem Mitbewerb. Für ein Unterneh-

Einkaufsfinanzierung mit MEERX – gleich einsteigen.

men kann der  Liquiditätsgewinn über unsere 
smarte Plattform – gerade in schwierigen Zei-
ten - zum entscheidenden Wettbewerbsvorteil 
werden.“
Marco van der Meer, CEO MEERX

smart 
solutions for 
tomorrow


