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Der weitreichende Covid-19-Lockdown in europaischen Kernmarkten
bringt Unternehmen allenthalben in Turbulenzen. Trotz staatlicher
Rettungsschirme sind CEOs und CFOs vor allem als Krisenmanager
gefragt, um ihr Unternehmen mit Tempo und Know how durch den
Lockdown zu mandvrieren. Mafinahmen zur Sicherung des Working
Capital, die Evaluierung von Krediten und die kritische Priifung von
Versorgung und Absatz sind erste essenzielle Schritte der Problemabwa-
gung. Doch ebenso wichtig ist die Suche nach Sparpotenzialen und Re-
Strukturierungsmafinahmen. Das Ziel: Liquiditdtsschopfung! Und hier
kann MEERX entscheidend helfen!
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Versorgung sichern und kurzfristig Liquiditat erhéhen

.Wir sind digitale Einkaufsspezialisten und firmieren fur unsere Kunden als Single
Creditor”, betont Marco van der Meer, CEO von MEERX: , Es gibt nur einen Ansprech-
partner, uns, und unsere Kunden bekommen nur eine Rechnung - unabhangig davon
wie viele Standorte oder Einkaufssegmente sie haben und welche Einkaufer wann Uber
unsere digitale Plattform bestellen. Kunden haben 90 Tage Zahlungsziel, die Liefe-
ranten bezahlen wir nach wenigen Tagen, dh. wir Ubernehmen das Risiko der
Zwischenfinanzierung!”
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,Fur Unternehmen ist unser Angebot in der Covid-Krise hoch interessant, “so Christian
Schmereim, Head of Supply Chain Management MEERX. ,Da wir Uber unsere digitale
Handels- & Beschaffungsplattform Uber 7 Millionen Artikel beschaffen, Einkaufe poolen
und Preise & Konditionen konsolidieren konnen, sind wir besser aufgestellt als jede
konventionelle Einkaufsabteilung in einem Unternehmen und jeder klassische Fachhan-
delspartner.”

Einkdufe poolen & Konditionen verbessern

Bessere Preise & Konditionen sowie die Unabhangigkeit von Lieferanten sind schon in
normalen Zeiten von Vorteil, in Krisenzeiten werden sie Uberlebenswichtig! Denn mit
der MEERX Einkaufsplattform & der MEERX Einkaufsfinanzierung verlieren Probleme
mit gebrochenen Lieferketten, Personalmangel oder schwachen IT-Lésungen ihr Bedro-
hungspotenzial. Dank digitaler Prozessabbildung konnen sich Kunden laufend Uber den
Ist-Zustand ihrer Beschaffungsprozesse informieren.

FUuhrungskrafte sind derzeit vor allem Krisenmanager, und vieles kdnnen sie auch selbst
analysieren, aber MEERX kann helfen, die Liquiditatskrise zu bewaltigen und Sparpoten-
ziale zu erkennen.




> MEERX Covid Management
Mafinahmen mit MEERX als kongenialem Partner:

— KRISEN-ANALYSE

»  Absatzplanung, Supply Chain Gesundheit, Lieferfahigkeit,
Bestands- und Reichweitenanalyse

» Re-Check der Marktposition & Evaluierung des
Geschéaftsmodells (Preis_Qualitat_Service Zielgruppen)

» Evaluierung der Kernprozesse & der digitalen Fitness

»  Bewertung der Investitionssituation

L— KRISEN-MANAGEMENT
» Re-Design des Finanzierungsmix
» Justierung des Einkaufs via MEERX Handelsplattform
»  Kurzfristige Liguiditatsschopfung via
Einkaufsfinanzierung (Handelsplattform)
» Digitalisierung der Beschaffung & alternative Lieferanten
»  Smarte Modernisierung von Industrieanlagen
»  Kostenbremsen im Energieeinkauf
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,Gerade die Mdglichkeit”, so van der Meer, kurzfristige Liquiditatsschépfung tber
Einkaufsblndelung und Marktkonsolidierung zu erzielen und gleichzeitig volle Versor-
gungssicherheit zu haben, ist in der Krise ein Riesenvorteil gegentiber dem Mitbewerb -
und ich Ubertreibe nicht, wenn ich sage, dass der kurzfristige Liquiditatsgewinn Uber
unsere smarte Plattform einem Unternehmen derzeit den entscheidenden Wettbe-
werbsvorteil geben kann.”

Nehmen Sie doch Kontakt mit uns auf! Ihre Ansprechpartnerin:

Miriam Welschen-Rof3

Telefon: +49 (0) 208 620 162 - 24
Telefax: +49 (0) 208 620 162 - 13
E-Mail: m.welschen@meerx.de
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